
KARL STORZ ist ein international führender Hersteller von hochwertigen
Spezialprodukten der Medizintechnik. Am Hauptsitz in Tuttlingen sowie in mehreren
Produktionsstätten, Vertriebs- und Servicegesellschaften beschäftigt KARL STORZ
weltweit in über 40 Ländern 8.500 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter. Wenn Sie etwas
bewegen möchten, bieten sich bei KARL STORZ die besten Voraussetzungen. Als
verantwortungsvoller Arbeitgeber bauen wir auf langfristige Zusammenarbeit und wir
fordern und fördern konsequent die persönliche Weiterentwicklung unserer
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter. Das Traditionsunternehmen KARL STORZ steht für
Qualität und Innovation. Um auch in Zukunft Pionierleistungen als führender Hersteller
von endoskopischen Instrumenten und Geräten zu erbringen, sind wir ständig an
kompetenten Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern interessiert, die mit uns gemeinsam und
über sich selbst hinauswachsen möchten. 

Die KARL STORZ ENDOSKOP AUSTRIA GmbH sucht eine/n ambitionierte/n

 

Gebietsverkaufsleiter/in – Vorarlberg, Tirol 

Vollzeit mit 38,5 Stunden

Berichtslinie: Vertriebsleiter Österreich

Reisetätigkeit (primär mit dem Firmenwagen) 



Aufgabengebiet

Betreuung und Erweiterung des bestehenden Kundenstamms im
Gesundheitsbereich (Krankenhäuser, niedergelassene Ärztinnen und Ärzte)

Erfolgreiches Führen von Verkaufsgesprächen für das Portfolio

Verantwortung für Produkteinweisungen und Schulung des medizinischen Personals

Repräsentation des Geschäftsbereichs auf Messen und Kongressen

Aktives Management des Verkaufsgebiets, Erstellung von Kundenanalysen

Durchführung von Marktbeobachtungen, Auswertungen von Dokumentationen

 

Kenntnisse und Qualifikationen

Folgende Kenntnisse und Qualifikationen setzen wir voraus:

Medizinische oder technische Ausbildung oder
wirtschaftswissenschaftliches/naturwissen-schaftliches Studium

Mehrjährige Erfahrung in der Medizintechnik, idealerweise im Vertrieb von Geräten
der minimalinvasiven Chirurgie wünschenswert

Verbindliches, überzeugendes Auftreten, beste Umgangsformen und
Kommunikationstalent

Hohes Maß an Kunden- und Serviceorientierung 

Verantwortungsbewusstsein

Strukturierte, eigenverantwortliche und zielorientierte Arbeitsweise

Freude an Verkauf und Kundenkontakt 

Starke Eigenmotivation, Engagement und Selbstorganisation 

Affinität zu Zahlen und komplexen Verkaufsprozessen

Hohe Reisebereitschaft

Führerschein der Klasse B 

MS-Office-Kenntnisse und Software-Affinität 

Folgende Qualifikationen und Erfahrungen wären darüber hinaus wünschenswert: 



Englischkenntnisse von Vorteil

Medizinprodukteberater Ausbildung von Vorteil 

Unser Angebot

Ein attraktives Bruttomonatsgehalt ab EUR 4500,- sowie ein zusätzlicher, 
leistungsabhängiger Bonus. 

In dieser Position sind Sie Teil unseres motivierten, kommunikationsstarken Sales
Teams. Wir legen großen Wert auf Schulung und stetige Fortbildung unserer
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter. Es erwarten Sie regelmäßige Produktschulungen
und Trainings.

Ein internationales Arbeitsumfeld und ein erfolgreiches, wachsendes Unternehmen
in der Gesundheitsbranche.

Mit Ihrer Arbeit bei KARL STORZ gehen Sie einer sinnstiftenden Tätigkeit nach und
Sie haben die Möglichkeit, einen Beitrag zur modernen Ausstattung von
Krankenhäusern, Arztpraxen und Gesundheitseinrichtungen leisten zu können,
damit Patientinnen und Patienten auch in Zukunft die bestmögliche medizinische
Versorgung erwartet. 

In dieser Funktion erhalten Sie von KARL STORZ auch einen Firmenwagen. 

Profitieren Sie von unserem Corporate Benefits Programm mit zahlreichen Rabatten
und Vergünstigungen.

Unser flexibles Arbeitszeitmodell mit Gleitzeit trägt zu einer guten Work-Life-Balance
bei.

Jetzt bewerben

Kontaktinformation & Bewerbungsprozess

Bitte laden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen bestehend aus einem Motivationsschreiben,
Ihrem Lebenslauf und Dienstzeugnissen in unserem Recruiting-Tool hoch. Klicken Sie
hierfür auf den "Jetzt bewerben"-Button. 

Für Fragen stehen wir Ihnen gerne unter application_AT@karlstorz.com zur Verfügung.

https://karlstorz.onlyfy.jobs/apply/qvay1a7bqoddrnmc9of075oriq5ouj1


Mehr Informationen zu KARL STORZ finden Sie unter http://www.karlstorz.com 


